
 

Bật mí cách Tăng 1,000 Người Đăng Ký và 4,000 Giờ Xem trên YouTube 

Hiểu đúng luật Youtube, làm chuẩn Bật Kiếm Tiền 

 

1. Giới thiệu 

1.1. Tại sao 1,000 người đăng ký và 4,000 giờ xem là quan trọng? 

Để tham gia Chương trình Đối tác YouTube (YouTube Partner Program - YPP), bạn cần đạt ít 
nhất 1,000 người đăng ký và 4,000 giờ xem trong 12 tháng gần nhất. Điều này không chỉ giúp 
bạn bật kiếm tiền trên kênh mà còn nâng cao uy tín và sức ảnh hưởng của bạn trên nền tảng. 

1.2. Các yêu cầu của YouTube để tham gia Youtube Partner 

Ngoài 1,000 người đăng ký và 4,000 giờ xem, bạn cần tuân thủ các nguyên tắc cộng đồng của 
YouTube, có tài khoản Google AdSense, và không vi phạm bản quyền. Hãy đảm bảo rằng nội 
dung của bạn không vi phạm chính sách của YouTube. 

 

2. Lựa chọn Ngách và Tạo Nội Dung Chất Lượng 

2.1. Lựa chọn chủ đề (Ngách) phù hợp 

 Xác định đam mê và chuyên môn: Hãy chọn một chủ đề mà bạn thực sự đam mê và có 
kiến thức sâu rộng. Điều này sẽ giúp bạn tạo ra nội dung hấp dẫn và chất lượng cao. 

 Nghiên cứu thị trường: Sử dụng công cụ như Google Trends, YouTube Analytics, và 
nghiên cứu từ khóa để xác định các chủ đề đang thịnh hành và có nhu cầu lớn nhưng ít 
cạnh tranh. 

 Đối tượng mục tiêu: Xác định rõ đối tượng mà bạn muốn hướng đến. Họ là ai? Họ quan 
tâm đến điều gì? Hãy xây dựng nội dung hướng tới nhu cầu và sở thích của họ. 

2.2. Tạo nội dung giá trị và độc đáo 



 

 Lên kế hoạch nội dung: Xây dựng một lịch trình đăng tải nhất quán, ví dụ như mỗi tuần 
một video. Đảm bảo rằng mỗi video đều có giá trị, mang lại thông tin hữu ích hoặc giải 
trí cho người xem. 

 Tập trung vào chất lượng video và âm thanh: Hãy đầu tư vào thiết bị quay phim và ghi 

âm chất lượng cao. Hình ảnh sắc nét, âm thanh rõ ràng sẽ giúp bạn giữ chân người xem. 
 Tạo thumbnail và tiêu đề hấp dẫn: Thumbnail là yếu tố quan trọng để thu hút người 

xem. Hãy thiết kế thumbnail sáng tạo và tiêu đề kích thích sự tò mò, nhưng đừng quên 
giữ tính chính xác và liên quan đến nội dung video. 

 

 

 Bạn có thể tự sáng tạo nội dung hoặc làm video Reup bán content để tăng nhanh giờ 
xem và số người đăng ký kênh. 

 

 
 

 
 

Xem chi tiết cách Toàn đã làm thành công nhiều video Reup bán content: 

http://kiemtienyoutubepro.cdhay.com/ban-content.html

 



 

3. Tối ưu hóa Video để Tăng Tương Tác 

3.1. SEO cho YouTube 

 Sử dụng từ khóa hợp lý: Tìm các từ khóa liên quan đến chủ đề video của bạn và sử 
dụng chúng trong tiêu đề, mô tả, và thẻ (tags). Điều này giúp video của bạn xuất hiện 
nhiều hơn trong kết quả tìm kiếm. 

 Tối ưu hóa mô tả: Mô tả video không chỉ là nơi cung cấp thông tin mà còn là cơ hội để 
chèn từ khóa. Hãy viết một mô tả chi tiết, khoảng 250 từ, bao gồm từ khóa chính và liên 
quan. 

 Sử dụng thẻ (tags) đúng cách: Thẻ giúp YouTube hiểu chủ đề video của bạn. Sử dụng 
thẻ cụ thể liên quan đến chủ đề và thẻ rộng để video của bạn có thể xuất hiện trong 
nhiều kết quả tìm kiếm khác nhau. 

3.2. Tạo Playlists 

 Tổ chức video theo chủ đề: Hãy tạo các playlists dựa trên chủ đề cụ thể để người xem 
có thể dễ dàng tìm thấy và xem nhiều video liên tục. Điều này không chỉ giúp tăng thời 
gian xem mà còn cải thiện trải nghiệm người dùng. 

 Tối ưu hóa tiêu đề và mô tả cho playlist: Giống như video, playlist cũng cần được tối ưu 
hóa với tiêu đề hấp dẫn và mô tả chứa từ khóa liên quan. 

 

4. Quảng bá Kênh và Nội Dung 

4.1. Sử dụng các nền tảng mạng xã hội 

 Chia sẻ video trên các nền tảng khác: Đăng tải video của bạn lên Facebook, Instagram, 
Twitter, LinkedIn, và các diễn đàn liên quan để tăng lượng người xem. Sử dụng các 
hashtag phù hợp để video của bạn có thể được tìm thấy dễ dàng. 

 Kết nối với cộng đồng: Tham gia các nhóm trên Facebook, Reddit, và các diễn đàn liên 
quan đến niche của bạn. Chia sẻ video và tham gia vào các cuộc thảo luận để xây dựng 
mối quan hệ với cộng đồng. 

4.2. Hợp tác với các YouTuber khác 

 Tìm kiếm đối tác phù hợp: Hợp tác với các YouTuber có cùng đối tượng hoặc niche với 
bạn để cùng nhau phát triển. Điều này giúp bạn tiếp cận khán giả mới và tạo ra nội dung 
phong phú hơn. 

 Cách tiếp cận: Khi tiếp cận các YouTuber khác, hãy trình bày rõ ràng ý tưởng hợp tác của 
bạn và lợi ích mà cả hai bên có thể nhận được. Hãy đảm bảo rằng nội dung hợp tác có 
giá trị cho cả hai kênh. 

4.3. Sử dụng công cụ quảng cáo YouTube 

 Chạy quảng cáo YouTube: Sử dụng Google Ads để chạy quảng cáo cho video của bạn. 
Bạn có thể chọn đối tượng cụ thể dựa trên độ tuổi, giới tính, địa lý, và sở thích để tối ưu 
hóa chiến dịch quảng cáo. 



 

 Tối ưu hóa chiến dịch quảng cáo: Theo dõi và điều chỉnh chiến dịch quảng cáo dựa trên 

kết quả. Thử nghiệm với nhiều phiên bản quảng cáo khác nhau để tìm ra phiên bản hiệu 
quả nhất. 

 

5. Tương Tác và Xây Dựng Cộng Đồng 

5.1. Tương tác với người xem 

 Trả lời bình luận: Hãy dành thời gian để trả lời bình luận của người xem, điều này giúp 
bạn xây dựng mối quan hệ và tạo sự gắn kết với khán giả. 

 Tạo các câu hỏi và khảo sát: Thỉnh thoảng, hãy đặt câu hỏi hoặc làm khảo sát trong 
video hoặc trên cộng đồng YouTube để tăng sự tham gia của người xem. Điều này không 
chỉ tăng cường tương tác mà còn giúp bạn hiểu rõ hơn về khán giả của mình. 

5.2. Xây dựng cộng đồng trung thành 

 Livestream và các sự kiện đặc biệt: Tổ chức các buổi livestream hoặc sự kiện đặc biệt 
như giveaway để kết nối với người xem. Đây là cơ hội để bạn tương tác trực tiếp và xây 
dựng cộng đồng mạnh mẽ. 

 Khuyến khích đăng ký: Cuối mỗi video, đừng quên nhắc người xem đăng ký kênh và 
nhấn chuông thông báo để không bỏ lỡ các nội dung mới. Bạn có thể sử dụng các call-
to-action mạnh mẽ để thúc đẩy hành động này. 

 

6. Theo dõi và Điều chỉnh Chiến lược 

6.1. Phân tích dữ liệu kênh 

 Sử dụng YouTube Analytics: Theo dõi các chỉ số như lượt xem, thời gian xem, tỷ lệ giữ 
chân người xem, và tỷ lệ nhấp vào thumbnail để đánh giá hiệu quả của nội dung. 

 Xác định video hoạt động tốt: Xem xét những video nào có lượt xem cao nhất hoặc giữ 
chân người xem lâu nhất. Tìm hiểu lý do thành công của chúng và tái áp dụng chiến lược 
cho các video khác. 

6.2. Liên tục cải tiến và thử nghiệm 

 Thử nghiệm ý tưởng mới: Đừng ngại thử nghiệm các ý tưởng mới, từ cách trình bày 
đến loại nội dung. Thử nghiệm giúp bạn tìm ra những điều hiệu quả nhất. 

 Đón nhận phản hồi: Lắng nghe phản hồi từ người xem và áp dụng những ý kiến đó để 
cải thiện chất lượng video của bạn. 

 

7. Kết luận 

7.1. Kiên trì và kiên nhẫn 



 

Phát triển một kênh YouTube thành công không phải là việc làm trong một đêm. Hãy kiên trì, 
kiên nhẫn và không ngừng học hỏi. Đừng nản lòng nếu kết quả không đến ngay lập tức. Với sự 
cố gắng và chiến lược đúng đắn, bạn sẽ đạt được mục tiêu 1,000 người đăng ký và 4,000 giờ 
xem. 

Nếu bạn không tự tin khi tự sản xuất video thì bạn có thể tạo video nhanh chóng và đơn giản 
bằng cách Reup làm video bán content, lấy video có sẵn rồi chỉnh sửa lại theo đúng luật cho 
phép của Youtube, bạn sẽ bất ngờ với kết quả do chính bạn làm ra. 
Hãy bắt đầu học ngay tại đây: http://kiemtienyoutubepro.cdhay.com/ban-content.html  

 


